Trgovinski odnosi

Svaka drzava u svetu nastoji da reguliSe trgovinske odnose sa drugim drzavama kreiranjem i
primenom adekvatne medunarodne politike. Glavni instrumenti spoljnotrgovinske politike su
carinske i necarinske barijere medunarodnoj trgovini. Medutim, drzave koje su ¢lanice odredenih
regionalnih i medunarodnih ekonomskih organizacije su ograni¢ene pravilima ovih organizacija
u pogledu primene odredenih instrumenata spoljnotrgovinske politike. Prednost administrativnih
barijera u medunarodnoj trgovini je u tome Sto ih sve regionalne ekonomske organizacije
primenjuju a medunarodne ekonomske organizacije, prvenstveno Svetska trgovinska
organizacija, ne sankcionisu njihovu primenu. Administrativne barijere su mnogobrojne i
vremenom se stalno modifikuju i poprimaju drugacije sadrzaje. Tu u prvom redu spadaju tkzv.
koli¢inske barijere, uces¢e drzave u trgovini, primena necarinskih dazbina — carinski i
administrativni postupak pri uvozu i izvozu robe i sl. Ekonomske implikacije primene barijera u
prekograni¢noj trgovini robom su razlicite. Efekti njihove primene mogu biti pozitivni i od
koristi — pre svega domacim proizvodacima iz iste grane i domacim potro$acima te robe.
Liberalizovan uvoz pogoduje domac¢im uvoznicima, koji tu robu ugraduju u svoje proizvode ili
isporucuju direktno krajnjim potrosacima. S druge strane ona §titi posebno mlade industrije ili
grane koje se tek poCinju razvijati u jednoj zemlji. Uzimajuci u obzir sve ove elemente drzave
razli¢ito prilaze ovom problemu. U svakom sluc¢aju moze se rec¢i da sve drzave bez izuzetka
primenjuju mere zastite, pri ¢emu zemlje drzave ¢lanice STO — te mere primenjuju u limitiranoj
formi i naravno u skladu sa pravilima te organizacije. Zemlje, izvan ove organizacije mogu da
primenjuju barijere u onoj meri kKoja im je potrebna i to ¢ine po pravilu u Sirem stepenu, nego
drzave ¢lanice STO. U regulisanju prekograni¢nog prometa, tako nacelno slobodne drzave
moraju voditi ra¢una i o interesima drugih u cilju da bi sebi dugorocno obezbedile poziciju
ravnopravnog partnera u medunarodnoj trgovini, koji postuje odredene standarde u ovoj oblasti.
U naSem pravu prekograni¢ni promet robom je u nacelu slobodan, a ograni¢enja se mogu uvoditi
amo na osnovu zakonskih procedura.

Liberalizacija spoljnotrgovinskog prometa zabranjuje zloupotrebu dominantnog polozaja od
strane preduzeca na zajednickom trzistu ili njegovom bitnom delu, u meri u kojoj se ugrozava
razmena izmedu drzava clanica. Drzavna pomoc je mozda najinteresantnije pitanje u politici
ogranicenja i dozvola zato sto se drzava, koristeci svoj monopol prinude, nalazi u stanju da
prikuplja poreze od jednih i zatim ta sredstva redistribuira drugima, uticuci na taj nacin na
konkurenciju na zajednickom trzistu, i odrzavajuci u zivotu preduzeca koja bi bez pomoci
propala. Ova pomoc ima razne oblike i veoma je zastupljena u EU kroz aktivnosti clanica. Na
0vaj nacin se postize odredena ravnoteza izmedu potrebe pomoci ugrozenima i nerazvijenima, i
narusavanja konkurencije kroz pomaganje losih i neuspesnih, a na racun i stetu svih poreskih
obveznika. Koli¢inska ogranicenja imaju nekoliko esencijalnih elemenata i to: 1) obezbedivanje
ostvarivanja Cetiri fundamentalne slobode €ini se najvaznijim elementom, 2) zabrana sklapanja
antikonkurencijskih sporazuma, 3) zabrana zlouptrebe dominantnog polozaja, 4) obaveza drzava
da ne ucestvuju u podrzavanju mera koje bi bile uzrok stvaranja eksluzivnog polozaja domacih
firmi, 5) onemoguc¢avanje sklapanja sporazuma o paralelnoj trgovini izmedu dve drzave
¢lanice.U toj sferi, u narednom periodu ocekuju se brojni problemi jer ekonomije zemalja Isto¢ne
Evrope su uglavnom bazirane na konceptu odsustva javne kontrole. To su zemlje u tranziciji i
nije ih moguce mehanicki uvesti u sistem trziSne ekonomije. Nadleznosti Komisije u oblasti
konkurencije su znacajne Iskusenja u formiranju zajednic¢kog trziSta su brojna i veoma
kompleksna. zabranjeni svi sporazumi izmedu preduzeca, a naro€ito oni koji: 1) neposredno ili



posredno utvrduju kupovne ili prodajne cene ili druge uslove razmene, 2) organi¢avaju ili
kontrolisu proizvodnju, plasman, tehnicki razvoj ili investicije, 3) dele trziste ili izvore
snabdevanja, 4) primenjuju nejadnake uslove na iste poslove sa razli¢itim poslovnim partnerima,
stavljajuci ih na taj nain u nejednak konkurentski polozaj. Komisija ima pravo da na zahtev
jedne drzave ¢lanice ili po sluzbenoj duznosti ispituje slucajeva za koje se prepostavlja da je u
njima nastupila poverda pravila kokurencije. UdruZivanje na nacionalanoj osnovi firmi je
zabranjeno ukoliko doprinose otklanjanu prirodnih tokova konkurencije i koristi koje donose
potrosac¢ima i ekonomiji u celini. To doprinosi potpunoj diskvalifikaciji principa liberalizacije i
suvisnog uplitanja drzave. Firme sa dominatnim polozajem uspevaju da blokiraju delatnosti firmi
iz svoje drzave. Raznovrsnim merama drZe ih po strani i nasatavljaju nesmetano da drze svoj
dominantni polozaj. Obi¢no bez pomo¢i drzave te firme ne bi mogle zadrzati takvu poziciju. To
je pogotovo u prilikama kada drzava direktno uti¢e proglasavajuci javni interes uza pojedine
firme 1 njihovu delatnost. Tre¢i veliki problem nastaje kada pojedina¢ni proizvodaci uzmu samo
jednog distibutera za svoju robu na odredenoj teritoriji.

Koli¢inska ogranicenja se odnose i na dominantnu poziciju odredjenih u¢esnika. Domintna
pozicija je takva ekonomska moc¢ koja omogucava firmama da uzivaju, odnosno nametnu uslove
na trzistu koji ih Stite od stvarne konkurencije. Oni poseduju moc¢ neprihvatljivog Sirenja svoje
moc¢i nezavisno od volje svojih konkurenata, kupaca i potrosaca.Ovakava pozicija, po pravilu, ne
eliminiSe ostale konkurentne firme ve¢ ih stavalja u poziciju, usled snaznog uticaja, da uslovi
konkurentnog nadmetanja najblaze re€eno budu neprihvatljivi. Domintna pozicija se oslanja na
nekoliko faktora koji su uzeti sami za sebe nedovoljni da bitnije uticu, ali udruzeni umnogome
reduciraju veli¢inu ucesc¢a na trzistu. Za svrhu pravnog razmataranja dominantna pozicija postoji
kada polozaj preduzeca proizilazi iz velikog uces¢a na trzistu koje je mereno uces¢em sledeceg
najveceg subjekta duplo vece ili manje. Stoga je ispravno zakljuciti da zloupotreba domintnog
polozaja nastupa vise kao produkt moci da se onemoguci odvijanje efektivne konkurencije.
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